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i. RESUMEN 

Ingeniera Civil Industrial con mención en proyectos y Magíster (MBA) de la 
Universidad Técnica Federico Santa María, con 11 años de experiencia laboral 
incluyendo: gestión de abastecimiento, administración de contratos, evaluación de 
negocios, estudio y análisis de mercados, control de gestión, coordinación y 
administración de equipos en logística y operaciones. 
7 años de experiencia en la Industria Minera en Gestión de Comercialización de productos 
mineros y gestión de ventas en mercados de futuros. 
4 años de experiencia en rubro retail en labores de administración, category management 
y product manager. 
Con  capacidad  de  liderazgo, nivel de inglés avanzado. Se  caracteriza  por  ser  
analítica,  proactiva,  dinámica, organizada  y dispuesta a enfrentar nuevos desafíos en 
diversas áreas de negocios. 
 
 

ii. ANTECEDENTES ACADÉMICOS 
• MBA Internacional en la Universidad Técnica Federico Santa María, 2008. 
• Ingeniería Civil Industrial Mención Proyectos la Universidad Técnica Federico Santa 

María, 1999. 
 
 

iii. EXPERIENCIA PROFESIONAL 
 
CARGOS DESEMPEÑADOS. 
 
A). CÍA. MINERA SAN GERÓNIMO (CMSG).                                  Sep 2006 – May 2013 
 
Jefa comercial de metales base y otros metales (CMSG). 
Principales Funciones:                             May 2010 – May 2013 
• Análisis  de  Mercado  para  nuevos  productos  de  la  Compañía. 
• Interlocutora en representación de la Compañía, con clientes, traders y Brokers. 
• Gestionar la política de coberturas de la Compañía. 
• Confeccionar presupuestos de ventas de la Compañía. 
• Confección y control presupuesto de costos del área que dirige. 
• Control de gestión comercial. 
• Negociación, gestión y control de contratos de abastecimiento minero (ventas) tanto 

nacional como exportaciones. 
• Evaluación técnica y económica potenciales negocios de concentrados. 
• Responsable de la logística de entregas terrestre, marítima y aérea, nacional y 

exportaciones. 
• Responsable logística de los laboratorios externos, control de pérdidas entre otros. 
• Evaluación de proyectos mineros. Participación en evaluación de proyectos en 

etapas preliminares. 
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Ingeniero gestión comercialización (CMSG). 
Principales Funciones:                       Dic 2007 - Abr 2010 
• Creación de sistema de control de gestión del área comercial de la compañía base 

Excel, entregando reporte a gerencia general, comercial, finanzas, tesorería, 
contabilidad y contraloría de la compañía. 

• Control de gestión comercial. 
• Asistencia a las gerencias Comercial y General. 
• Participación en la evaluación de los proyectos de la empresa. 
• Gestión y control de contratos de abastecimiento minero tanto nacional como 

exportaciones. 
• Evaluación técnica y económica potenciales negocios de concentrados. 
• Confección y seguimiento de presupuestos de costos y ventas. 
• Seguimiento mercado del cobre. Gestión para las ventas en mercado de futuros. 
• Responsable de la logística de entregas terrestre y marítima, nacional y 

exportaciones. 
• Responsable logística de los laboratorios externos, control de pérdidas entre otros. 

 
Encargada operaciones de comercialización (CMSG). 
Principales Funciones:                               Sep 2006 – Nov 2007 
• Creación de sistema de control de gestión de las operaciones de comercialización 

base Excel, incluyendo entre otros, control de finos y pérdidas, porcentajes de 
cumplimiento de entregas (finos versus fijaciones maximizando ingresos por ventas) 

• Nexo entre áreas comercial y operaciones. 
• Elaboración de mezclas para despachos. 
• Responsable de la logística de entregas terrestre y marítima, nacional y 

exportaciones tanto concentrados como sulfatos de cobre. 
• Control estadístico de comercialización de concentrados. 
• Control de contratos de abastecimiento minero tanto nacional como exportaciones. 

 
 
B). SUPERMERCADOS DECA. RENDIC HERMANOS S.A.             Feb 2004 - Ago 2006 
 
Jefa de compras. Área comercial. 
Principales Funciones:          Mar 2006 – Ago 2006 
• Creadora de un sistema de gestión eficiente de compra, disminuyendo capital 

inmovilizado y quiebres de stock. Compra de acuerdo a volúmenes críticos y 
demanda estimada por período. 

• Acuerdos comerciales con proveedores. Licitaciones 
• Selección de proveedores, control de cumplimientos de contratos. 
• Coordinación con técnicos de las áreas para las pruebas de productos (materias 

primas y góndolas) 
• Confección y seguimiento de presupuestos de costos y ventas. 
• Participación en proyectos de nuevas salas de ventas. Layout, selección de equipos, 

determinación de productos por disponibilidad de metros y público objetivo. 
 
 
Administradora categorías. Área comercial.                                    
Principales Funciones:            Feb 2004 – Feb 2006 
• Creadora del sistema de control de costos del área de comidas preparadas. 

 



Valeria Cuello Rivera, 2015.  3 
Ingeniero Civil Industrial. MBA. 
 
 

 

C). SUPERMERCADOS UNIMARC.                                                     Dic 2000 - Dic 2002 
 
Supermercado Unimarc Manquehue. 
Administradora de local                                                                     Abr 2002 - Dic 2002 
 
Supermercado Unimarc Macul. 
Sub -Administradora de local                                                           Abr 2001 - Mar 2002 
 
Supermercado Unimarc La Florida. 
Trainer de administración                                                                   Dic 2000 - Mar 2001 
 
 

i. OTROS. 
 

COMPETENCIAS y HABILIDADES 
• Dominio de Windows, Office, Internet (nivel usuario avanzado). 
• Manejo de ERP (SAP R/3) 
• Manejo de Servidor AS-400 (usuario). 
• Idioma Inglés Avanzado. 
• Idioma Italiano básico. 
• Licencia de conducir clase B. 

 
PASATIEMPOS 
• Disfruta de la buena mesa, el cine y lectura. 
• Procura tener siempre alguna alternativa deportiva. 

 

 

DISPONIBILIDAD 
• Inmediata. 
• Plena disponibilidad para inmediato cambio de residencia. 

 
REFERENCIAS 

 
Sr. Sebastián Matte, Gerente Comercial Perecibles, SMU Unimarc. 
Fono Móvil: +56 9 7432 3240 
 
Sr. Víctor Lungoci. Ingeniero Metalurgista y PhD. Gerente General, Coemin. 
Fono Móvil: +56 9 8293 1583 
Email: gerente-general@coeminsa.cl 

 
Sr. José Díaz. Ingeniero Civil Minas. Gerente de exploraciones y nuevos negocios 
Compañía Minera San Gerónimo. 
Fono Móvil: +56 9 7517 3910 

 
Sr. Gustavo Tapia. Jefe Comercial ENAMI Ventanas.  
Fono Comercial: +56 2 2435 5078  
Fono Móvil: +56 9 9640 7707 
 
Sr. Mario Rodríguez. Representante Minero ENAMI Ventanas. 
Fono Móvil: +56 9 9331 4766 


